VICMC

DE XUAT CUNG CAP
KHOA PAO TAO

HOP DONG THUONG MAI
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THUONG MAI QUOC TE VIET NAM

Thanh vién Hoi Ludt quoc té Viét Nam (VSIL)




.I6NG TIN

CHUNG

1. Chu dé
2 Muc tiéu dao tao

3. D6i tuong dao tao
4. Thai lugng, thai gian, dia diém,
hinh thuc dao tao

5. Phi dao tao
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Ky nang dam phan, soan thao Hgp dong thuong mai,
phong ngua rui ro va gidi quyét tranh chap hiéu qua.
(VICMC sé thiét ké chuang trinh theo yéu cau va ddc thu hop déng cua
doanh nghiép. Chudng trinh sé tap trung dao tao vé cdc loai hop déng

khdc nhau nhu: Hdp déng mua ban hang hod, cung Ung dich vu; Hop
dong hop tac kinh doanh; Hdp déng gép vén; Hdp déng xdy dung, etc...)

2.MUC TIEU

e Hoc vién dugc nang cao ky nang dam phan, soan thao, ra
sodt, nhan dién rui ro phat sinh tU Hgp déng thuong mai;

e Hoc vién dudc ndng cao k§ ndng va hudng dan gidi quyét
tranh chdp phat sinh tu Hgp dong thuong mai, tap trung
vao loai hgp déng doanh nghiép yéu cau;

e Hoc vién dugc tham gia thyc hanh, phan tich cac tinh
huéng tranh chdp thyc tién, thdo ludn dé rut ra cac bai
hoc kinh nghiém va luu y cho don vi minh;

e Hoc vién dugc thyc hanh dong vai tinh huéng qia dinh.

TRUNG TAM HOA GIAI THUGNG MAI QUOC TE VIET NAM



03

3.D0I TUONG

C3n bo Iam kinh doanh, dau tu, phap ché co lién quan
dén Hop dong thuong mai.

4.THOI GIAN, DIA DIEM, HiNH THUC
e Théi lugng: 1-2 ngay (tuy theo yéu cau cua doanh nghiép);
» Thdi gian: theo yéu cau cUa doanh nghiép
e Dia diém: theo yéu cdu cua doanh nghiép

e Hinh thuc: Tryc ti€p hodac truc tuyén hodc két hgp ca hai
hinh thuc

5.PHI DPAO TAO

Theo dam phan, thod thuan

(MUc phithod thudn bao gém chi phi xdy dung chuong trinh chi tiét, chi
phi xdy dung tai liéu, hoc liéu, tinh huéng thuc hanh va déng vai, chi phi
giang vién va trg giang)
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CAC CHUYEN c.

GIANG DAY

Doéi ngU gidng vién véi nhiéu ndm kinh nghiém thuc tién trong
linh vuc Hdp dong thucng mai.
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(DU KIEN)

(Chuong trinh chi tiét sé dudc xdy dung sau khi ky Hdp déng va khdo sat
sad bé nhu cau cua doanh nghiép va ngudi hoc)
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Khdi dong: Thao luan nhom Hgp dong thuong mai va cac
rui ro phap ly

Ky nang soan th3o, ra soadt va nhan dién rui ro tu
Hop dong thuong mai:

e Nhan dién va phong ngua rui ro phap ly cua hgp dong;

e NhUng nguyén tac co ban khi ra sodt, soan thao Hgp dong;

e R3 so0dt cac diéu khodn cy thé: déi tugng, chat lugng hang hoa/dich vu,
Qid, giao nhan/nghiém thu, thanh todn va chung tu thanh todn, cac diéu
khodn vé phat, boi thudng thiét hai, huy/cham dut hdp déng, diéu khoan
bat kha khang/hardship, cdc diéu khodn gidi quyét tranh chép;

e Th3o ludn mo6t sé diéu khodn thyc té;

e Gidi thiéu mot s6 mdu Hgp dong thuong mai

Mot s6 nguyén tac, phuong phap va k§ ndang dam phan
Hop dong thuong mai; Thuc hanh dam phan mét s6 diéu
khoan Hgp dong thuong mai

Thuong lugng, hoa giadi, trong tai, toa an: dau la lya chon
phu hop nhat cho doanh nghiép? Mét s6 ky nang giai
quyét tranh chap bang hoa qidi thudng mai, trong tai
thuong mai

Dong vai thuc hanh tinh huéng qidi quyét tranh chap tu
Hop dong thuong mai
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LIEN HE

@ 0862 399 188 / 024 6671 6696

banthuky@vicmc.vn

e secretariat@vicmec.vn

QQ WWW.Vicmece.vh

ﬁ Ha Nbi: Tang 6, Toa nha ICON4,
243A bé La Thanh, Phuong Lang,
TP. Ha N6i, Viét Nam

TP. HA6 Chi Minh: Lau 1, Toa nha
Harmony, S6 47-49-51, Phung
Khac Khoan, Phudng Tan Pinh,
TP. H6 Chi Minh, Viét Nam
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